


LEAN STARTUP



Não se pode solucionar 
problemas com o mesmo 
tipo de pensamento que 

os criou!

Erick	Ries	(Lean Startup)



INOVAÇÃO EM TECNOLOGIA
INOVAÇÃO EM PROCESSOS
INOVAÇÃO EM PRODUTOS / 

SERVIÇOS
INOVAÇÃO EM MODELO DE 

NEGÓCIOS



FIM DAS ATIVIDADES QUE NÃO 
GERAM RESULTADOS!



A maior parte das atividades 
que fazemos é desperdício!



ENVOLVIMENTO NO CICLO 
DE MELHORIAS



IDEIAS

START	UP
ENXUTA

PRODUTO



VALOR ESTRATÉGICO





Suficientemente BOM!
MVP



MODELO DE NEGÓCIOS



Como	a	empresa
Cria,	Entrega e	Captura

Valor?



FÁCIL DE SER ENCONTRADO?
SIMPLES DE SER USADO?
ÁGIL?
FLEXÍVEL?
EFICAZ?
CONFIÁVEL?
MÓVEL?
ÚTIL?
AUTÊNTICO?
CRIA VALOR?



Identificação de RISCO



Mecanismos de 
CRESCIMENTO



O resultado VISÍVEL ocorre 
quando o Empreendedor 

percebe que está ganhando
mais que pagando!



TÉCNICAS DE REDAÇÃO (conteúdo)
TÉCNICAS DE MARKETING



TÉCNICAS

ADS

Assessoria
de

Imprensa Criação
de 

Conteúdo

No Mínimo
duas



LEAN STARTUP





ESTÁVEL

EMERGENTE

EXPERIMENTOS









ATIVIDADE:
TECNOLOGIAS	DISRUPTIVAS



DIAGNÓSTICO:
IDEIAS	E	FORMAÇÃO	DE	EQUIPE

BANCO	DE	IDEIAS:
1. Brainstorming:

• Quais	suas	ideias	de	negócios?

• Quais	problemas	do	cotidiano	vocês	acham	que	podem	ser	resolvidos	por	ideias	
inovadoras	(Saúde,	educação,	mobilidade	urbana,	problemas	domésticos,	etc.)?

• Quais	problemas	vocês	acham	que	empresas	conservadoras	precisam	resolver	
com	ideias	de	negócios	inovadores?

• Quais	novas	tecnologias	vocês	conhecem:	quadro	de	Horizontes	(1,	2	e	3)



perfil da equipe:
Montar	a	equipe	por	habilidades	dos	participantes,	ou	por	necessidade	de	que	

existam	esses	perfis

CARGO NÍVEL TAREFAS

CEO Estratégico

Negócios	/	Prospecção	de	investimentos	/	Gestor	/	
Burocracia	/	Liderança	/	Planejamento	/	SIG	/	

Técnicas	de	Networking	/	Visão	de	Futuro	/	KPI’s	/	
Métricas	/	Teste	e	Validação

Insider Tático
Vícios	de	Mercado	/	Detalhes	do	Mercado	/	

Análise	da	Experiência	do	Cliente	ou	Usuário	/	
Teste	e	Validação

MKT e Vendas Tático
Gestor:	Técnicas	de	Negociação	/	Contato	com	o	

mercado	(Clientes	e	Usuários)	/	Coleta	de	
informações	/	MKT	direto	/	Teste	e	Validação

Tech Tático
Análise	de	Tendências	/	Busca	de	Tecnologias	/	

Criação	e	desenvolvimento



DIAGNÓSTICO:
IDEIAS	E	FORMAÇÃO	DE	EQUIPE

• Geração	de	Hipóteses

• Geração	de	Identidades

• Primeira	Validação




















